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Misura 2.1 P.O.N. - P.I.A. INNOVAZIONE  

E' stato pubblicato sulla Gazzetta Ufficiale del 18 maggio 2004 il decreto del Ministro delle Attività 
Produttive del 10 maggio 2004 con il quale è stato aperto il 2° bando per l'accesso alle 
agevolazioni di cui alla Misura 2.1.a) Pacchetto Integrato di Agevolazioni - PIA Innovazione, 
prevista dal PON "Sviluppo imprenditoriale locale".  
La misura prevede la concessione di agevolazioni finanziarie ad imprese che vogliono promuovere 
iniziative che si riferiscano ad un programma di “sviluppo precompetitivo”, ed al conseguente 
programma di investimenti per la “industrializzazione dei risultati”, nell’ambito di proprie unità 
produttive ubicate nei territori dell’Obiettivo 1 (Campania, Puglia, Basilicata, Calabria, Sicilia e 
Sardegna). 
Sono ritenute ammissibili tutte le attività economiche ritenute contestualmente ammissibili alla 
legge 46/82 e alla legge 488/92. 
Le singole iniziative devono riguardare un programma di “ sviluppo precompetitivo” e 
successivamente la “industrializzazione dei risultati”. 
Nell’ambito di queste iniziative possono essere concesse agevolazioni anche per spese di 
formazione del personale e può essere richiesta, solo dalle piccole e medie imprese (PMI) e con 
l’esclusione di quelle artigiane, l’attivazione del Fondo Centrale di Garanzia previsto all’art. 15 della 
legge 266/97.  
Le domande per la partecipazione al bando, per il quale sono al momento disponibili risorse pari a 
335,4 milioni di euro, alle quali potranno aggiungersi ulteriori risorse provenienti dalla premialità 
nazionale e comunitaria del PON, devono essere presentate entro il 19 luglio 2004.  
Per saperne di più, visita il sito www.proind.org. 
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Project Financing: presentazione delle proposte entro il 30 giugno 2004 
 
La legge 109/94 all’articolo 37-bis prevede che entro il 30 giugno di ogni anno i soggetti promotori 
possono presentare alle amministrazioni aggiudicatrici proposte relative alla realizzazione di lavori 
pubblici o di lavori di pubblica utilità, inseriti nella programmazione triennale ovvero negli 
strumenti di programmazione formalmente approvati dall’amministrazione aggiudicatrice sulla base 
della normativa vigente. 
Gli interessati possono contattare la PROIND per acquisire ulteriori informazioni in materia di 
Project Financing. 
In particolare, l’offerta consulenziale di PROIND si concretizza nei seguenti servizi: 
·  assistenza allo sviluppo di iniziative di project financing  
·  verifica della fattibilità tecnica, economica ed amministrativa degli interventi nonché della 

relativa conformità ambientale, paesistica, territoriale ed urbanistica  
·  individuazione delle forme di finanziamento e ricerca dei partners  
·  assistenza nella redazione degli atti amministrativi  
·  supporto tecnico ed amministrativo alla realizzazione e gestione del progetto. 
 
 

 
 
 
Nuove norme sul Franchising 
 
Dal 25 maggio scorso il franchising, l'accordo di cessione di diritti di proprietà intellettuale e 
industriale, ha una nuova legge che ne regolamenta l'uso.  
La legge n.129 del 6 maggio 2004, pubblicata sulla Gazzetta ufficiale del 24 maggio, chiarisce 
termini come franchising, know-how, diritto d'ingresso e royalties.  
Le nuove regole sono applicabili a tutti i contratti di affiliazione commerciale in corso.  
Quelli stipulati anteriormente alla data di entrata in vigore delle nuove norme dovranno essere 
adeguati a quanto stabilito dall'art. 3 entro un anno dall'entrata in vigore della legge 129/2004 (25 
maggio 2004).  
Lo stesso articolo 3 stabilisce una durata del contratto di franchising minima di tre anni.  
Il contratto di franchising deve essere formalizzato per iscritto a pena di nullità, deve indicare 
espressamente l'ammontare di spese e investimenti che spettano all'affiliato prima dell'avvio del 
contratto. 
Per visionare il testo della nuova legge in vigore, visita il sito www.proind.org alla pagina “Novità 
legislative”. 
 
 
 
Puglia: PROGETTAZIONE INTEGRATA – PIT/PIS 
 
La Regione Puglia ha assunto una posizione centrale nel processo di progettazione integrata, pur 
garantendo la più ampia condivisione e partecipazione del partenariato istituzionale e socio-
economico, individuando per il periodo di programmazione dei fondi strutturali 2000-2006, 10 
Progetti Integrati Territoriali (PIT) già in sede di POR e Complemento di Programmazione e 
prevedendo il ricorso alla progettazione integrata applicata ad uno specifico tematismo: Turismo e 
Beni Culturali.  
I Progetti Integrati Settoriali (PIS) sono finalizzati a valorizzare e potenziare le possibili sinergie e 
interdipendenze tra turismo e beni culturali e le risorse immateriali (ambiente, cultura, risorse 
umane) presenti sul territorio. 
I PIS si fondano su un'idea-forza molto semplice: valorizzare e rendere fruibili le risorse storico-
culturali e ambientali presenti lungo i diversi itinerari, quali fattori strategici e potenziali motori dello 
sviluppo turistico ed economico del territorio sul quale insistono. 
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I Progetti integrati settoriali individuati si articolano lungo i seguenti itinerari: 
PIS n. 11 - Itinerario turistico-culturale Barocco Pugliese 
PIS n. 12 - Itinerario turistico-culturale Normanno-Svevo-Angioino 
PIS n. 13 - Itinerario turistico-culturale Habitat Rupestre 
PIS n. 14 - Turismo cultura e ambiente nel territorio del Sud Salento 
PIS n. 15 - Turismo cultura e ambiente nel Gargano  
 
 
 
PIS n. 12 Invito a partecipare 
 
I Comuni della zona orientale di Taranto: LEPORANO, PULSANO, LIZZANO, TORRICELLA, 
MARUGGIO, hanno partecipato al Bando Pubblico della Regione Puglia – POR 2000-2006, per il 
PIS direttrice Normanno Svevo Angioina. La proposta prevede interventi nel settore dei Beni 
Culturali e dell’ambiente finalizzati ad un turismo sostenibile del territorio. 
La redazione finale del progetto prevede la partecipazione di ulteriori progetti, quali imprese, 
associazioni, enti di formazione ed altri soggetti che abbiano un interesse specifico a partecipare 
alla formazione della proposta finale. 
I benefici delle misure POR, che potranno ottenersi, ammontano a complessivi �  103.000.000,00. 
La domanda di partecipazione dovrà essere presentata entro il termine ultimo del 18/06/2004. 
Gli interessati possono ottenere ulteriori informazioni e richiedere la scheda di manifestazione 
d’interesse direttamente alla PROIND ai numeri e agli indirizzi riportati di seguito. 
 
 

 
 
 
Guida attraverso la complessità del mutevole scenario aziendale 
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Cogliere opportunità di business comporta sempre di più anche per le piccole e medie imprese il 
ricorso ad operazioni straordinarie. Si tratta di processi complessi che spesso comportano rischi 
notevoli per le parti in causa. Il nostro team di professionisti vanta tutte le competenze necessarie 
per compiere queste operazioni garantendovi il massimo risultato possibile. 
 
 
 
FUSIONI E ACQUISIZIONI 
Acquisire nuove quote di mercato, entrare in un mercato nuovo, completare la gamma di prodotti e 
servizi offerti, diversificare l'attività, acquisire nuove competenze tecnologiche, eliminare 
concorrenti attuali o potenziali ... 
L'acquisizione di aziende già esistenti - sul mercato nazionale o internazionale - è spesso lo 
strumento più rapido a disposizione dell'impresa per raggiungere i propri obiettivi strategici. 
Operazioni di questo tipo, per essere portate a compimento con successo, richiedono competenze 
specifiche ed un considerevole impiego di tempo e di risorse, di cui spesso l'impresa non può 
privarsi, se non a costo di trascurare la normale gestione del business. 
 
PROIND assiste il management in tutte le fasi del processo: 
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�  analisi degli obiettivi e definizione del target ideale  
�  ricerca dei potenziali targets nei settori e aree geografiche di interesse  
�  effettuazione dei contatti iniziali senza identificare il cliente  
�  raccolta e presentazione delle informazioni necessarie  
�  organizzazione degli incontri, gestione dei negoziati  
�  assistenza nella valutazione, nella definizione della forma tecnica e della struttura finanziaria 

dell'operazione  
�  coordinamento delle verifiche necessarie e di tutte le procedure che portano alla firma del 

contratto definitivo  

PROIND Vi proporrà un piano di intervento commisurato alle Vostre esigenze e mirato al 
raggiungimento dei Vostri obiettivi. 
 
 
 
CESSIONE SOCIETA’/QUOTE SOCIETARIE 
La vendita di un'azienda è sempre un'operazione molto delicata, non solo dal punto di vista 
finanziario, ma anche per le implicazioni che può avere sulla vita stessa dell'imprenditore e 
sull'allocazione del patrimonio della sua famiglia. 
Una volta maturata la decisione, è essenziale identificare il migliore acquirente possibile, che sia in 
grado di valorizzare al massimo le caratteristiche dell'azienda. 
Non meno importanti sono le condizioni, la forma tecnica, i tempi dell'operazione. 
 
PROIND assiste l'imprenditore in tutte le fasi del processo: 
�  analisi dell'azienda, dei suoi punti di forza e di debolezza, del contesto competitivo, dei possibili 

scenari per la vendita  
�  identificazione di tutti i potenziali acquirenti, in Italia e all'estero  
�  presentazione dell'azienda in modo completo e professionale, valorizzandone i punti di forza  
�  valutazione dell'azienda, definizione della forma tecnica dell'operazione e messa a punto della 

strategia negoziale  
�  effettuazione dei contatti iniziali senza identificare l'azienda  
�  selezione dei candidati, gestione di tutti gli scambi di informazioni con la tutela della massima 

riservatezza  
�  organizzazione degli incontri, gestione dei negoziati  
�  preparazione della lettera di intenti, coordinamento delle verifiche necessarie e di tutte le 

procedure che portano alla firma del contratto definitivo  

PROIND concluderà il proprio incarico nel momento in cui gli obiettivi del Cliente saranno raggiunti. 

 
 
PRIVATE EQUITY E VENTURE CAPITAL 
L’investimento nel capitale di rischio di un’impresa da parte di un operatore specializzato 
rappresenta la possibilità per l’impresa di fare ricorso a soggetti qualificati caratterizzati da una 
consistente esperienza nel sostegno finanziario orientato alla creazione di valore. 
Tale intervento può rendersi utile per il reperimento dei mezzi finanziari necessari al sostenimento 
della fase di sturt-up dell’impresa, piuttosto che per lo sviluppo di nuove strategie, acquisizioni 
aziendali, passaggi  generazionali. 
 
PROIND offre la propria consulenza sia per operazioni di Private Equity sia per oerazioni di 
Venture Capital. In particolare, i servizi offerti possono riguardare: 

- la selezione e la progettazione degli interventi di Private Equity e di Venture Capital; 
- il supporto al processo decisionale, a livello strategico, di business ed organizzativo; 
- la partecipazione alle strategie di sviluppo; 
- l’individuazione dei fattori-chiave per la presentazione di un progetto ai potenziali investitori; 
- la collaborazione alla stesura del business plan; 
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- l’assistenza agli imprenditori impegnati nella creazione e nel lancio di nuovi business; 
- il reperimento dei capitali necessari al lancio o allo sviluppo del business. 

 
L’intervento di Proind può avvenire nelle fasi e alle condizioni che meglio si adattano alle 
circostanze ed alle esigenze delle aziende clienti. 
 
 

 
 
…“ I VOSTRI OBIETTIVI: IL NOSTRO IMPEGNO”  
Proind, grazie alla consolidata esperienza maturata negli anni, eroga un’ampia gamma di servizi 
consulenziali, nell’ambito delle seguenti aree strategiche: 
�  FINANZA AGEVOLATA  
�  FINANZA ORDINARIA  
�  FINANZA INNOVATIVA  
�  FORMAZIONE 
�  BENI CULTURALI 
�  SVILUPPO DEL TERRITORIO 
�  TECNOLOGIA E INNOVAZIONE 
�  CONSULENZA DIREZIONALE  
�  QUALITA', AMBIENTE E SICUREZZA  
�  ANIMAZIONE E CONCERTAZIONE PER LA CONTRATTAZIONE TERRITORIALE 
�  STRATEGIE D'IMPRESA 
�  CAUZIONI E FIDEJUSSIONI 
 

����FINANZA ORDINARIA 
Si assistono le imprese nell’ottimizzazione della finanza aziendale attraverso l’individuazione degli 
strumenti creditizi più rispondenti alle varie esigenze dell’azienda e, conseguentemente, la 
fruizione dei servizi e dei prodotti bancari alle condizioni più favorevoli. Inoltre si fornisce 
consulenza per attuare ristrutturazioni e rinegoziazioni delle esposizioni bancarie in essere. 
In particolare, Proind offre consulenza ed istruttuttoria perl’accesso a: 
- Finanziamenti ordinari a breve, a medio e a lungo termine Finanziamenti per acquisto e 

ristrutturazione di immobili 
- Leasing e factoring 
- Rinegoziazioni e ristrutturazioni 
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�  per ulteriori informazioni potete contattarci ai seguenti numeri: 
       N. TEL. 099/4593723 
       N. FAX. 099/4594724 
       o potete visitare il sito www.proind.org 
       o scrivere all’indirizzo proind-ta@libero.it 
       o compilare il modulo info all’indirizzo: 
       www.proind.org/form2mail.php 
 

�  le newsletter sono disponibili online, nella sezione NEWS, alla pagina “Iniziative PROIND” 
 

�  per cancellarsi dalla newsletter invia una mail a proind-ta@libero.it inserendo nell’oggetto 
      “cancellazione newsletter” 


